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Kontaktprofil
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Name/Datum

Details zur PERSON (Alter/Beruf/Familie/Hobbies/Traume)

INTRO - zeitlicher Bezug - der Grund warum ich anrufe!

ELEVATOR PITCH - mein Business (in ein, zwei Satzen)

1.LOB - ehrliche Wertschatzung, die beriihrt und abholt

2.ANGEBOT - konkreter, mal3geschneiderter Nutzen passend zur Person
3.FRAGE - bist du grundsatzlich offen...

Bei JA - worum geht es? (Referenzpunkte zum Unternehmen)

plus GEGENFRAGE: Klingt das interessant fur dich?

Bei JA - was ware die Tatigkeit?

plus GEGENFRAGE: Wenn ich dir weitere Infos zukommen lasse, bis wann kannst du dir das
ansehen?

Folgetermin zum Business Gesprach:

NOTIZEN

WWW.MAKELIFEWOW.COM
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